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Besuch aus
1 ' :

China

Uber das Kreditgeschift mit Kleinunternehmen informierten sich

chinesische Banker bei der Sparkasse Darmstadt.

(e). Die Sparkasse Darmstadt be-
teiligt sich an einem Projekt zur
Foérderung des Finanzwesens in

China. Am Freitag waren 15 Mana-

ger der Bank of Weifang bei Stid-
hessens Marktfthrer zu Gast und
lieBen sich tiber das ,Kreditge-
schaft mit kleinen und kleinsten
Unternehmen® informieren. Hin-
tergrund ist ein Projekt der Spar-
kassenstiftung fiir internationale
Kooperation in der chinesischen
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Stadt Weifang. Das Geldinstitut
mit 2200 Mitarbeitern aus der
ostchinesischen Provinz Shan-
dong wird im Rahmen dieser
MaBnahme beim Aufbau des Kre-
ditgeschafts fir Kleinunterneh-
men unterstitzt. Dies beinhaltet
sowohl die Schulung von Mit-
arbeitern als auch die Beratung
bei der Preiskalkulation und der
Kundengewinnung und -betreu-
ung.

Umzug nach Worms

METRO AG Logistikcenter in Gernsheim soll
bis September 2017 geschlossen werden

GERNSHEIM (e). Die Metro
Group plant, das derzeit an
ihrem Lagerstandort Gernsheim
bearbeitete Obst- und Gemidise-
sortiment kiinftig iiber ein neu-
es, noch zu errichtendes Logis-
tikcenter im Grofiraum Worms
abzuwickeln. Dariiber infor-
miert der Konzern in einer Pres-
semitteilung. Die Verlagerung
sei Teil einer umfassenden Neu-
organisation der bundesweiten
Logistik des Diisseldorfer Han-
delsriesen.

Das Gernsheimer Logistik-
center mit seinen rund 40 Mit-
arbeitern wird laut der Metro-

Telefontarife

Mitteilung bis zum Betriebs-
start des neuen Standorts fort-
gefiihrt. Die Schlieffung soll je-
doch spdtestens mit Ablauf des
Mietvertrags im September
2017 erfolgen. Insgesamt plant
die Metro Group im Rahmen
der Umstrukturierung bis Mitte
2018 drei neue Logistikcenter
nahe Worms, Velbert und Wit-
ten in ihr Lager-Netzwerk zu
integrieren und den Standort in
Hamm zu erweitern. Auch die
Logistikcenter in Unna, Kamen,
Frechen, Bingen, Gimbsheim
und Essen sollen nach und
nach aufgegeben werden.

Giinstige Anbieter Ortsgesprach

Montag — Freitag

Samstag — Sonntag*

Zeit Anbieter Vorwahl Tarif  Zeit Anbieter Vorwahl Tarif
0-7 Sparcall 01028 010 07 Sparcall 01028 0,10
01052 01052 0,30 Arcor 01070 0,30
01088 01088 030 78 Sparcall 01028 0,10
719 Sparcall 01028 0,70 Tellmio 01038 143
01097 01097 090 819 Tellmio 01038 143
Tellmio 01038 1,84 01088 01088 148
Star79 01079 1,84 19-21 Arcor 01070 0,89
19-24 01052 01052 0,80 Tele2 01013 0,92
Arcor 01070 089 21-24 Arcor 01070 0,79
Tele2 01013 0,92 Sparcall 01028 0,82
Giinstige Anbieter Ferngesprach (Inland)
Montag — Freitag Samstag — Sonntag*
Zeit Anbieter Vorwahl Tarif  Zeit Anbieter Vorwahl Tarif
0-7  Sparcall 01028 010 0-7  Sparcall 01028 010
01052 01052 0,19 Arcor 01070 0,19
01088 01088 0,19 01052 01052 0,19
7-8 Tellmio 01038 072 78 Sparcall 01028 0,10
01098 01098 0,90 01088 01088 077
Priotel 01068 0,99 Vodafone 01020 0,79
818  Tellmio 01038 072 89 01088 01088 077
01098 01098 0,94 Vodafone 01020 0,79
01012 01012 148 Tellina 01041 0,82
18-19  Tellmio 01038 072 919 01088 01088 0,77
01098 01098 0,94 Vodafone 01020 0,79
Priotel 01068 0,99 Priotel 01068 0,99
19-24  Arcor 01070 089 19-24 Arcor 01070 0,89
Tele2 01013 0,92 Tele2 01013 0,92
Priotel 01068 0,99 Priotel 01068 0,99

Giinstige Anbieter Festnetz zum deutschen Mobilfunk von Montag bis Sonntag

Zeit Anbieter Vorwahl Tarif  Zeit Anbieter Vorwahl Tarif
0-24  Priotel 01068 233 0-24 01069 01069 3,95
Europa und USA — Die giinstigsten Anbieter 0 — 24h

Anbieter  Vorwahl Tarif Anbieter  Vorwahl Tarif
Frankreich Priotel 01068 0,83 01069 01069 084
Griechenland Priotel 01068 1,32 01069 01069 1,33
GroBbritannien 010012 010012 0,95 Priotel 01068 0,95
[talien Priotel 01068 1,16 01069 01069 117
Niederlande 010012 010012 1,29 Priotel 01068 1,38
Osterreich 010012 010012 1,50 Priotel 01068 1,60
Polen Priotel 01068 0,76 01069 01069 1,27
Portugal 010012 010012 140 Priotel 01068 145
Schweiz Priotel 01068 1,30 01069 01069 131
Spanien Priotel 01068 1,16 01069 01069 117
Tarkei Priotel 01068 2,61 01052 01052 262
USA 010012 010012 0,80 Priotel 01068 0,95

*und bundeseinheitliche Feiertage

Alle Anbieter mit kostenloser Tarifansage, Angaben ohne Gewahr

Nicht alle Anbieter sind in allen Orten verfiigbar; kurzfristige Anderungen sind méglich;
Abrechnung in Cent pro Minute;Quelle: biallo.de / Stand: 18. 09. 2015

Im Internet: www.echo-online.de/ratgeber/internet-und-elektronik/telefontarife

Gut ausgelastet ist die RW-Fahrzeugbau GmbH in Darmstadt. Pro Woche werden dort drei VW-B

usse individuell umgebaut fiir zahlungskréftige Kundschaft.
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Abenteuer frei Haus aus Darmstadt

UNTERNEHMEN IM GESPRACH RW-Fahrzeugbau auf der IAA vertreten / Zehn Jahre Spacecamper auf VW-Basis

VON ACHIM PREU

DARMSTADT. Auf der wich-
tigsten Automesse der Welt,
der IAA in Frankfurt, sind al-
le vertreten. Fast alle. Volvo
hat abgesagt, der Reifenba-
cker Pirelli aus Breuberg ist
wieder nicht dabei. Dafiir
ldasst sich manch Kleiner die
Chance nicht entgehen. So
wie die RW-Fahrzeugbau
GmbH aus Darmstadt, die
sich ganz bescheiden, aber
clever neben der Audi-Halle
positioniert hat.

Haasstrafle 4 in Darmstadt.
Nahe der Moschee mit ihren
Tlrmen. Dieser Ort gilt als Pil-
gerstitte fiir  eingefleischte
Camper und Bulli-Fans. Denn
hier sitzt seit nunmehr zehn
Jahren ein besonderes Unter-
nehmen, RW-Fahrzeubau, be-
kannter unter dem Markenna-
men Spacecamper. Besonders
deshalb, weil der VW Multivan
ja schon von der Basis her viel
Substanz mitbringt, die VW-
Nutzfahrzeugtochter aus Han-
nover ab Werk auch Camper-
Varianten bietet, es diverse Spe-
zialfirmen mit groffem Namen
gibt.

Aber all das hat die Freunde
Ben Wawra (45) und Markus
Riese (47) nicht abgeschreckt,
aus ihrer Passion 2005 ein Ge-
schift zu machen. Eines das
flutscht, wie Marketingleiter
Markus Liebenau erzdhlt. Seit
Firmengriindung wurden etwa
1000 Fahrzeuge umgebaut.

Die Zahl der Nachahmer
wachst zwar stetig, aber ein Al-
leinstellungsmerkmal ~ bleibt
und damit ein Wettbewerbs-
vorteil: die langjdhrige Erfah-
rung, was sinnvoll und nétig ist
beim Ausbau von VW-Bussen.
Denn welcher Firmenchef wie
Bauingenieur Wawra hat schon
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Ben Wawra

mehrere Jahre in einem solchen
Fahrzeug gewohnt? Wer erle-
digt den Service bei einem Kun-
den in Schweden auch mal
selbst, wenn es sein muss?
Wer lebt das, was er tut, aus
purer Uberzeugung?

Wawra, der aktuell gerade in
Island unterwegs ist, kennt je-
des Problem im Detail, weif3
wovon er spricht. Und in Ma-
schinenbau-Ingenieur Markus
Riese, Mitbegriinder  des
Darmstddter Fahrradherstellers
Riese und Miiller (150 Mitarbei-
ter, 30 Millionen Euro Umsatz),
hat er den idealen Partner.
Denn Riese kann ebenfalls ge-
niigend Erfahrung mit Urlau-
ben im VW-Bus einbringen.
Nach einem Sabbatjahr in Aust-
ralien - natlirlich in einem
selbst umgebauten Bulli - tat er
sich mit Wawra zusammen.
Das Produkt Spacecamper war
geboren, authentisch, praxis-
nah. Sehr praxisnah. Ehe eine
Neuerung angeboten wird,
priift Wawra die Idee ein Jahr
lang intensiv.

., Viele unserer Kunden sind
zu Freunden geworden®, so Lie-
benau. Mit denen trifft man
sich ab und an beispielsweise
an einem See, tauscht am La-
gerfeuer  Erfahrungen  aus.
Denn der VW mit der eingebau-
ten Prise Abenteuer made in
Darmstadt ist oft ein lebenslan-
ger Begleiter. Gebrauchte Ex-
emplare gibt es eigentlich nicht,
sagt Liebenau. ,Die kommen
nicht in die Zeitung, gehen
meist unter der Hand weg"
Und zwar liber Nacht.

Jedes Auto heifdt
wie sein Kaufer

Die Kunden seien ein Quer-
schnitt durch die Gesellschaft,
heifit es - aber von einem
Grundtypus: natur- und sport-
affin, ,locker drauf“. Deshalb
wird bei Spacecamper auch
~gnadenlos” jeder geduzt, so
Liebenau. Das ohne Ausnahme.
Und deshalb heifit der jeweils
ausgelieferte VW wie der Kun-
de und bekommt keine seelen-
lose Nummer.

Dabei sind die individuell
umgebauten Busse alles andere
als giinstig. 50 000 bis 60 000
Euro miisse man schon anle-
gen, heifit es. Auf dem jiingsten
Caravan-Salon in Diisseldorf,
der ,sehr gut gelaufen” ist, auf
dem man iiber 20 Fahrzeuge
hat verkaufen konnen, waren

es sogar 80 000 bis 90 000 Euro.
Weil pro Woche in der Darm-
stddter Manufaktur nur drei
Fahrzeuge umgebaut werden
konnen, ausschlieRlich Neu-
fahrzeuge und bislang nur VW-
Busse, sind 120 bis 130 Einhei-
ten pro Jahr die Obergrenze.
Die Lieferfrist liegt aktuell,
auch durch die Umstellung
vom Modell TS auf T6, bei rund
zwoOlf Monaten. Liebenau: ,,Uns
geht es gut.”

Hohe Identitdt
in der Belegschaft

In fiinf Jahren, so Geschafts-
fiihrer Riese, sollen 300 Wagen
im Jahr produziert werden -
mit entsprechendem Umsatz-
und Mitarbeiterplus. Momen-
tan sind 35 Beschdftigte an
Bord, mit Aushilfen rund 40,
die sechs Millionen Euro um-
setzen. Naherinnen, Mechatro-
niker, Kfz-Schlosser, aber auch
Quereinsteiger. Die hohe Identi-
fikation zeige sich an der nied-
rigen Fluktuation. Es gilt die
40-Stunden-Woche, Samstags-
arbeit sei bei Auftragsdruck
selbstverstandlich.

So unterschiedlich die Qua-
lifikation in der Belegschaft
sein mag, so ist den Beschaftig-
ten doch gemein, dass sie Hob-
bys fronen, die ihr Produkt ins
Spiel bringen: Fahrradfahren,
Kajaksport, Tauchen, Surfen,
Ski oder Snowboard. Dass ein
Spacecamper durch seine aus-
gekliigelte Flexibilitat auch fiir
die Familie im Alltag und Um-
ziige taugt, als rollendes Biiro
bestens funktioniert, das iiber-
zeugt offenbar viele Kdufer und
relativiert letztlich auch den
Preis. Schlief}lich hat man meh-
rere Fahrzeuge in einem. Kern
dabei ist die einfach und mit
wenigen Handgriffen zu entfer-
nende Sitzbank, nur 18 Kilo
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Markus Liebenau

schwer. Und daneben jede
Menge Finessen.

Obwohl manche Teile selbst
angefertigt werden, ohne Zulie-
ferer geht es nicht. Metallteile
etwa kommen aus der ndheren
Umgebung, eine Schreinerei lie-
fert Multiplexplatten aus dem
Bootsbau, manches kommt aus
Tschechien. Dahinter stehen
viele Ideen und entsprechend
viele Patente. Sicher ist sicher.
Denn solch ausgekliigelte und
individuelle Losungen bringen
das Geld - und einiges an
Image. Auch bei VW, wo man
sich nicht intensiv genug um
solche Nischen kiimmern kann
und den Spacecamper ,,als Art
Marketing-Instrument  gerne
mitnimmt, weil dies auf die ge-
samte Produktfamilie abstrahlt.
Denn Basis ist ja der VW-Bus.

Deshalb und weil man einer
der fiihrenden externen VW-
Ausbauer hierzulande ist, wer-
den die Spacecamper-Fahrzeu-
ge bereits am Band des Auto-
bauers modifiziert etwa im
Hinblick auf den Fahrzeugbo-
den. Bei der Lackierung wird
das auf Basis der Grundfarbe
Weif} dann selbst erledigt; VW
hat mit Start des T6 freilich
auch zweifarbige Karossen im
Angebot, bislang Erkennungs-
zeichen eines Spacecampers.
Da wird man sich in Darmstadt
etwas Neues einfallen lassen
missen.

Das schnellste Bett
auf Radern

Auch wenn das schnellste
Bett auf Rddern, ein Bulli mit
580-PS-Porschemotor, aus
Darmstadt stammt, der aktuelle
Alltag wird von Diesel-Versio-
nen mit 150 bis 204 PS domi-
niert. Oft wird eine eigene Luft-
federung eingebaut.

Fiir Riese ist die RW-Fahr-
zeugbau GmbH eine ,,solide Sa-
che, ein konstantes Geschafts-
modell.“ Das werde man im
Detail weiter optimieren, denn
mit Risiko expandieren steht
weiterhin nicht im Business-
plan. Organisches Wachstum in
den ehemaligen Raumlichkei-
ten der Firma ,Fenster-Wer-
ner, die zudem die Moglich-
keit zur Expansion bieten, sie
sollten geniigen.

Als der ungleich grofiere
Marktbegleiter Reimo, seit Kur-
zem in Weiterstadt ansdssig,
einmal anklopfte, hat man
rasch festgestellt, dass das nicht

passt. ,Wir leben das anders
und mit mehr Herzblut,“ so
Liebenau. Vor allem der person-
liche Charakter diirfe nicht ver-
wassert werden.

Dabei soll es bleiben, mit
Prioritdt fiir den deutschen
Markt, obwohl seit vier Jahren
eine Niederlassung in der
Schweiz aktiv ist. Dies auch
deshalb, weil guter Service Na-
he braucht und so einfacher
umzusetzen ist. Den Service
muss man iibrigens nicht per
Extrapaket kaufen, der steckt
im Kaufpreis drin, was das be-
sondere Verhaltnis zum Kunden
zeigt. Die zahlen es zuriick, in-

RW-Fahrzeugbau
GmbH

Branche: Fahrzeug-Aus-
bau

Produkte: Umbau von VW-
Bussen, Zubehor
Standort: Darmstadt
Umsatz: sechs Millionen
Euro

Geschaftsfiithrende Ge-
sellschafter: Markus Rie-
se und Ben Wawra
Griindung: 2005
Mitarbeiter: 40

Kunden: Private

STECKBRIEF

dem sie beispielsweise auf Mes-
sen am Stand mitarbeiten, Er-
fahrungen weitergeben. Etwa
auf der CMT in Stuttgart, der
Free in Miinchen, dem Cara-
van-Salon und nun auf der IAA.
»Es ist gut, vor Ort zu sein®, so
Riese angesichts der Nahe zu
Frankfurt.

Wer verhindert ist oder ob
der Neuheitenflut am Main den
bescheiden-sympathischen
Spacecamper-Stand {iibersieht:
Am 10. Oktober gibt es eine
Hausmesse in Darmstadt.
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Markus Riese



